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Empreender é desafiador e exige planejamento 
cuidadoso. Para ter sucesso, o empreendedor deve 
estar ciente das tendências do setor e fazer uma 
análise do ambiente de negócios antes de iniciar. 
Conhecer o público-alvo e qualificar a oferta de 
produtos ou serviços ajuda a iden�ficar 
oportunidades e definir um nicho. O uso de 
tecnologia, como sistemas eficientes para emissão 
de notas fiscais e compreensão dos impostos, é 
fundamental para garan�r uma gestão financeira 
saudável.

Iden�ficar e atrair o público-alvo é também crucial. 
Começar com um público menor, conhecido como 

“grupo de controle”, permite entender melhor as demandas e ajustar a oferta. O controle 
financeiro deve ser uma prioridade, já que um fluxo de caixa adequado é mais importante do 
que lucros superficiais. O empreendedor deve administrar suas finanças cuidadosamente para 
evitar dificuldades, garan�ndo que os gastos não superem os ganhos.

Fidelizar clientes é tão importante quanto os conquistar. Esse processo envolve cinco etapas: 
aquisição, engajamento, rentabilidade, retenção e renovação. É essencial mostrar ao cliente que 
os produtos ou serviços são vantajosos e manter um engajamento a�vo com a marca. Ao 
apresentar novos produtos que complementem as compras iniciais, o empreendedor não só 
retém clientes, mas também os incen�va a voltar e recomendar o negócio. Seguir essas diretrizes 
pode proporcionar uma base sólida para o sucesso sustentável de pequenos empreendedores.

Fonte: Contábeis
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Somos a Simionato Auditores Independentes
“Uma empresa com 30 anos de mercado, com foco em                 
auditoria e com uma equipe altamente capacitada para        
atender a demanda da sua empresa com rapidez e excelência.

Presente nas principais cidades do país, onde atuamos nos 
segmentos  de auditoria, consultoria e outsourcing. 

Membros da MSI Global Alliance, uma das maiores associações 
internacionais de profissionais de contabilidade e advocacia 
independentes. Conheça a Simionato Auditores                                  
Independentes e saiba como podemos ajudar a sua empresa!”
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Empreender é desafiador e exige planejamento 
cuidadoso. Para ter sucesso, o empreendedor deve 
estar ciente das tendências do setor e fazer uma 
análise do ambiente de negócios antes de iniciar. 
Conhecer o público-alvo e qualificar a oferta de 
produtos ou serviços ajuda a iden�ficar 
oportunidades e definir um nicho. O uso de 
tecnologia, como sistemas eficientes para emissão 
de notas fiscais e compreensão dos impostos, é 
fundamental para garan�r uma gestão financeira 
saudável.

Iden�ficar e atrair o público-alvo é também crucial. 
Começar com um público menor, conhecido como 

“grupo de controle”, permite entender melhor as demandas e ajustar a oferta. O controle 
financeiro deve ser uma prioridade, já que um fluxo de caixa adequado é mais importante do 
que lucros superficiais. O empreendedor deve administrar suas finanças cuidadosamente para 
evitar dificuldades, garan�ndo que os gastos não superem os ganhos.

Fidelizar clientes é tão importante quanto os conquistar. Esse processo envolve cinco etapas: 
aquisição, engajamento, rentabilidade, retenção e renovação. É essencial mostrar ao cliente que 
os produtos ou serviços são vantajosos e manter um engajamento a�vo com a marca. Ao 
apresentar novos produtos que complementem as compras iniciais, o empreendedor não só 
retém clientes, mas também os incen�va a voltar e recomendar o negócio. Seguir essas diretrizes 
pode proporcionar uma base sólida para o sucesso sustentável de pequenos empreendedores.

Fonte: Contábeis
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A par�r de janeiro de 2025, a emissão de recibos de 
despesas com saúde por profissionais de saúde 
pessoas �sicas, como médicos e den�stas, será 
obrigatoriamente digital, através do aplica�vo 
Receita Saúde. Essa nova norma visa aumentar a 
eficiência e eliminar a necessidade de armazenar 
recibos em papel, permi�ndo que pacientes e 
profissionais acessem os recibos diretamente no 
aplica�vo. O Receita Saúde, disponível desde abril 
deste ano de forma faculta�va, já emi�u mais de 380 
mil recibos, totalizando acima de R$ 215 milhões em 
serviços prestados.

Os recibos gerados pelo aplica�vo serão 
automa�camente carregados como despesas dedu�veis na Declaração Pré-preenchida do 
Imposto de Renda da Pessoa Física (DIRPF/2025) dos pacientes e como receita na declaração dos 
profissionais. Essa medida deverá reduzir o número de declarações que caem na malha fina, já 
que cerca de 25% delas apresentam inconsistências relacionadas aos recibos. Somente 
profissionais com registro a�vo em seus conselhos poderão usar o Receita Saúde, que não serve 
para prestadores de saúde pessoas jurídicas.

O Receita Saúde está disponível no aplica�vo da Secretaria Especial da Receita Federal, acessível 
em disposi�vos móveis iOS e Android. Os recibos devem ser emi�dos no momento do 
pagamento, e se houver mais de um pagamento para o mesmo serviço, deve-se emi�r um recibo 
para cada. Essa mudança simplifica a declaração de impostos e facilita o acesso às informações 
para usuários e profissionais de saúde.

Fonte: Contábeis
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Empreender é desafiador e exige planejamento 
cuidadoso. Para ter sucesso, o empreendedor deve 
estar ciente das tendências do setor e fazer uma 
análise do ambiente de negócios antes de iniciar. 
Conhecer o público-alvo e qualificar a oferta de 
produtos ou serviços ajuda a iden�ficar 
oportunidades e definir um nicho. O uso de 
tecnologia, como sistemas eficientes para emissão 
de notas fiscais e compreensão dos impostos, é 
fundamental para garan�r uma gestão financeira 
saudável.

Iden�ficar e atrair o público-alvo é também crucial. 
Começar com um público menor, conhecido como 

“grupo de controle”, permite entender melhor as demandas e ajustar a oferta. O controle 
financeiro deve ser uma prioridade, já que um fluxo de caixa adequado é mais importante do 
que lucros superficiais. O empreendedor deve administrar suas finanças cuidadosamente para 
evitar dificuldades, garan�ndo que os gastos não superem os ganhos.

Fidelizar clientes é tão importante quanto os conquistar. Esse processo envolve cinco etapas: 
aquisição, engajamento, rentabilidade, retenção e renovação. É essencial mostrar ao cliente que 
os produtos ou serviços são vantajosos e manter um engajamento a�vo com a marca. Ao 
apresentar novos produtos que complementem as compras iniciais, o empreendedor não só 
retém clientes, mas também os incen�va a voltar e recomendar o negócio. Seguir essas diretrizes 
pode proporcionar uma base sólida para o sucesso sustentável de pequenos empreendedores.

Fonte: Contábeis
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Com a chegada de um novo ano, pequenas e médias 
empresas (PMEs) enfrentam o desafio de organizar 
suas finanças para garan�r uma gestão saudável. Um 
planejamento contábil bem estruturado é essencial 
para monitorar despesas, receitas e patrimônio, 
diferenciando o crescimento sustentável da 
instabilidade financeira. Estabelecer metas 
financeiras claras e realistas, além de manter um 
fluxo de caixa atualizado, é crucial para iden�ficar 
problemas financeiros antecipadamente e facilitar 
decisões estratégicas.

A gestão de estoques é igualmente importante para 
evitar perdas com produtos obsoletos. Realizar 

inventários periódicos assegura um controle rigoroso dos itens, o que reduz desperdícios e 
o�miza compras. Manter balanços patrimoniais e demonstrações de resultados atualizadas 
proporciona uma visão completa da saúde econômica da empresa e permite o planejamento de 
ações corre�vas. A consultoria de um contador qualificado ajuda a garan�r que todas as 
obrigações financeiras sejam cumpridas adequadamente.

Por fim, u�lizar so�wares de contabilidade melhora a automa�zação de processos financeiros, 
aumentando a precisão e agilidade. Ficar atento a mudanças na legislação tributária evita multas 
e permite a exploração de bene�cios. Organizar as finanças é uma estratégia vital para o 
crescimento das PMEs, promovendo a estabilidade e o desenvolvimento con�nuo. Empresas 
com contabilidade estruturada fortalecem sua posição no mercado e garantem o sucesso.

Fonte: Contábeis
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Com a aproximação do final do ano, as empresas têm 
uma oportunidade vital para revisar suas finanças e 
se preparar para os desafios do próximo ciclo. Este 
momento é ideal para analisar as contas, promover 
um fechamento organizado do ano fiscal e iden�ficar 
áreas de ajuste. Um planejamento financeiro robusto 
é fundamental para evitar surpresas, o�mizar 
recursos e estabelecer metas claras para o futuro. 
Pesquisas mostram que muitos brasileiros 
inadimplentes carecem de um planejamento 
adequado, levando empresas a uma postura rea�va 
e dificultando a definição de metas realistas.

Para manter um planejamento financeiro eficaz, 
considerem-se três estratégias principais. Primeiramente, a revisão e o fechamento do ano fiscal 
são essenciais, incluindo a reconciliação de transações e a iden�ficação de despesas que podem 
ser reduzidas. Isso assegura que os pagamentos a fornecedores e impostos estejam 
regularizados, evitando multas. Em seguida, é importante elaborar um planejamento estratégico 
para o próximo ano com base nas informações de 2024, estabelecendo metas de expansão e 
o�mizando processos, com a contabilidade desempenhando um papel crucial na previsão de 
fluxos de caixa.

Além disso, inves�r em ferramentas de gestão e contar com suporte especializado aumentam a 
eficiência das operações financeiras. Soluções tecnológicas, como so�wares contábeis, 
melhoram a precisão, enquanto consultorias oferecem insights valiosos. Com essas estratégias, 
as empresas estarão mais preparadas para um início tranquilo em 2025, permi�ndo foco em 
crescimento e inovação, essenciais para manter a compe��vidade. Um planejamento financeiro 
eficaz é um diferencial que pode impactar diretamente o sucesso organizacional.

Fonte: Jornal Contábil
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1º de janeiro (quarta-feira): Confraternização 
Universal (Ano Novo)

18 de abril (sexta-feira): Sexta-feira Santa

21 de abril (segunda-feira): Tiradentes

1º de maio (quinta-feira): Dia do Trabalhador

7 de setembro (domingo): Independência do Brasil

12 de outubro (domingo): Nossa Senhora Aparecida

2 de novembro (domingo): Finados

15 de novembro (sábado): Proclamação da República

20 de novembro (quinta-feira): Dia de Zumbi e da Consciência Negra

25 de dezembro (quinta-feira): Natal

Os seguintes dias serão pontos faculta�vos:

3, 4 e 5 de março (segunda, terça e quarta-feira): Carnaval

19 de junho (quinta-feira): Corpus Chris�

24 de dezembro (quarta-feira): Véspera de Natal (após as 14h)

31 de dezembro (quarta-feira): Véspera de Ano Novo (após as 14h)

A proximidade de alguns feriados com finais de semana e a data do Ano Novo de 2026 (1º de 
janeiro, quinta-feira) criam oportunidades para feriados prolongados.

Fonte: Contábeis
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Desejamos que este período seja repleto de amor, união e momentos inesquecíveis ao lado de 
quem você ama.

Que o novo ano traga inúmeras conquistas, saúde e prosperidade, iluminando o caminho para 
realizar todos os seus sonhos.

Boas Festas e um Feliz Ano Novo!


