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Na úl�ma segunda-feira (16), foi lançado o Cartão 
MEI, uma inicia�va fundamental para fortalecer o 
Microempreendedor Individual e ampliar a 
formalização desse segmento. O evento marca um 
compromisso do governo com os 
microempreendedores, oferecendo suporte à 
gestão financeira e promovendo a inclusão 
financeira. A ferramenta busca facilitar as 
operações comerciais dos pequenos negócios e 
contribuir para a sustentabilidade dos mesmos.

O Cartão MEI traz uma variedade de bene�cios 
exclusivos, incluindo isenção de anuidade e 
funcionalidades de crédito e débito. Um dos 

destaques é o design personalizado que, juntamente com um QR Code direcionando ao Portal 
do Empreendedor, reforça a iden�dade dos MEIs e o acesso à informação. A expecta�va é que, 
além do Banco do Brasil, outros bancos também adotem o Cartão MEI, ampliando seu alcance e 
criado uma rede de apoio ao setor.

Essa ação faz parte de uma estratégia mais ampla do governo para fortalecer o 
microempreendedorismo, vital para a economia brasileira, já que conta com mais de 14 milhões 
de MEIs a�vos. A formalização e o acesso ao crédito são vistos como essenciais para o 
crescimento econômico e geração de empregos, promovendo um ambiente propício para o 
desenvolvimento sustentável dos pequenos negócios.
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Somos a Simionato Auditores Independentes
“Uma empresa com 30 anos de mercado, com foco em                 
auditoria e com uma equipe altamente capacitada para        
atender a demanda da sua empresa com rapidez e excelência.

Presente nas principais cidades do país, onde atuamos nos 
segmentos  de auditoria, consultoria e outsourcing. 

Membros da MSI Global Alliance, uma das maiores associações 
internacionais de profissionais de contabilidade e advocacia 
independentes. Conheça a Simionato Auditores                                  
Independentes e saiba como podemos ajudar a sua empresa!”
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Gerir pessoas em pequenas empresas representa 
um grande desafio, especialmente devido a 
equipes enxutas e estruturas simples que exigem 
múl�plas funções dos gestores. Nesse cenário, a 
proximidade entre lideranças e colaboradores é 
intensa, exigindo habilidades de liderança 
refinadas para equilibrar produ�vidade, 
engajamento e bem-estar no ambiente de 
trabalho.

As pequenas empresas desempenham um papel 
crucial na economia, sendo responsáveis por uma 
significa�va parcela dos empregos criados. 
Contudo, a falta de recursos para inves�mento em 

tecnologia de RH e treinamentos dificulta o recrutamento e a retenção de talentos, impactando 
o crescimento. Compe�ndo com grandes corporações, essas empresas precisam cul�var um 
ambiente que valorize transparência, flexibilidade e desenvolvimento profissional.

Além disso, a carga excessiva de funções pode levar a estresse e desmo�vação, tornando 
essencial a criação de uma cultura organizacional que favoreça a comunicação aberta. A 
implementação de feedback con�nuo, incen�vo à capacitação e a promoção da saúde mental 
são fundamentais para manter um ambiente de trabalho saudável e produ�vo. Uma gestão 
eficaz e acolhedora não só supera os desafios enfrentados, mas também transforma pequenos 
negócios em espaços colabora�vos e inovadores.

Fonte: Contábeis
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O Senado aprovou um projeto de lei com o intuito 
de expandir a oferta de crédito para 
microempreendedores e pequenos negócios. A 
proposta estabelece juros mais baixos nos 
emprés�mos, especialmente para pessoas de 
baixa renda interessadas em iniciar seus primeiros 
empreendimentos, promovendo a inclusão 
produ�va e melhorando a qualidade de vida das 
famílias registradas no Cadastro Único.

O novo projeto também prevê a renegociação de 
dívidas, incen�vos para a regularização de 
microempresas e a criação do Programa Acredita 
no Primeiro Passo, des�nado a apoiar cidadãos 

em situação de vulnerabilidade. A inicia�va já está em teste em algumas regiões, visando 
fortalecer a qualificação profissional e a inclusão no mercado de trabalho.

Além de es�mular a microeconomia, o projeto inclui mecanismos para atender setores 
específicos, como taxistas e pequenos produtores rurais, e estabelece garan�as para ins�tuições 
financeiras que oferecerem crédito a esse público. Com um inves�mento inicial de R$ 1 bilhão, 
o programa visa dar suporte a mais de 30 mil micros e pequenos empreendedores, priorizando 
mulheres e grupos vulneráveis. 

Fonte: Jornal Contábil
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Para que empresários operem de maneira 
eficiente na Black Friday, ajustes contábeis e 
operacionais são essenciais para garan�r a saúde 
financeira e atender ao aumento da demanda. 
Revisar o estoque e planejar as compras é crucial 
para iden�ficar os produtos com maior potencial 
de venda, garan�ndo que os níveis de estoque 
estejam adequados. Além disso, é importante 
valorizar os estoques, assegurando que os valores 
registrados reflitam a realidade e evitando 
distorções nos relatórios financeiros.

A gestão de fluxo de caixa deve ser revisada, 
considerando os prazos de pagamento aos 

fornecedores e recebimento dos clientes. É fundamental garan�r capital de giro suficiente para 
cobrir despesas adicionais que surgem com o aumento das vendas. Também é necessário fazer 
uma análise cuidadosa das margens de lucro, garan�ndo que os descontos oferecidos não 
comprometam a lucra�vidade, além de monitorar possíveis aumentos nos custos operacionais, 
que podem impactar o preço final.

Após a Black Friday, deve-se realizar uma análise detalhada do desempenho financeiro, 
observando a lucra�vidade e a eficiência dos processos. Com base nesses dados, ajustes no 
planejamento financeiro e contábil devem ser feitos para o próximo período, possibilitando que 
os empresários mantenham o controle e estejam prontos para aproveitar as oportunidades 
futuras.

Fonte: Sitecontabil
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Para minimizar a perda de clientes, é crucial 
adotar estratégias que melhorem a experiência do 
cliente e fortaleçam o relacionamento com ele. 
Compreender as causas da perda de clientes é o 
primeiro passo. Realizar pesquisas de sa�sfação e 
conversar diretamente com aqueles que deixaram 
de comprar pode oferecer insights valiosos sobre 
as razões da insa�sfação. Essas informações são 
fundamentais para entender as ações corre�vas 
necessárias.

Melhorar a experiência do cliente deve ser uma 
prioridade, oferecendo atendimento 
personalizado que valorize o cliente por meio do 

uso de seu histórico de compras. Inves�r na capacitação da equipe é essencial para garan�r um 
atendimento ágil e eficaz. Além disso, ter um processo eficiente de resolução de problemas 
demonstra proa�vidade e agilidade, qualidades que os clientes valorizam. Programas de 
fidelidade e ofertas personalizadas também desempenham um papel vital, recompensando a 
lealdade e mantendo o cliente engajado.

Manter uma comunicação constante com os clientes sobre novidades e promoções é 
fundamental para fortalecer o relacionamento. Após a venda, interagir a�vamente para 
assegurar a sa�sfação do cliente e engajá-lo nas redes sociais ajuda a criar um senso de 
comunidade. Monitorar métricas de retenção e usar ferramentas de CRM para prever 
comportamentos de compra também são ações eficazes. Inves�r na inovação e garan�r a 
qualidade consistente dos produtos ou serviços assegura que os clientes se mantenham 
sa�sfeitos e leais a longo prazo.
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